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* Der enthusiastische Grinder wird vom Kapitalmarkt oft ausgebremst.

ht unser Fokus

Interessant, aber
nic
Super Idee !

Leider haben wir
soeben eine

Brilliant, aber noch
keine Umsatze?

Viel Potenzial,
leider zu frih
flr uns...
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ahnliche Firma
finanziert

Ein Kredit?
Welche Sicherheiten
haben Sie denn ?

Wir restrukturieren
gerade, aber sehr
spannend...
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* Zu viele ldeen, zu wenig Startkapital ?

Finanzierungsarten | Aussen- & Innenfinanzierung | Fremd- & Eigenfinanzierung | einfach erklart

Finanzierungsarten

Partnerarbeit:

e Eigenfinanzierung
e Fordermittel
e Venture Capital

Finanzierungsarten

/ |

"Bootstrapping"
Merkmale:
- sparsam haushalten
- Kosten minimieren
- Zeit statt Geld investieren
Instrumente:
Eigenkapital
Geld von Freunden und Familie
offentliche Fordermittel
Kleine Bankkredite
Vor- und Nachteile:
+ Unabhangigkeit von Kreditinstituten
und Investoren
+ keine Zinsen und Tilgungsraten
+ Kreditwirdigkeit erhalten
+ volle Kostenkontrolle
- haufig Liquiditatsengpasse
- Konfliktpotenzial mit Freunden und
Familie
- hoher Leistungsdruck
- eingeschrankte
Entwicklungsmoglichkeiten

Kredite und Fordermittel
Merkmale:
- Kredite bei der Hausbank
- Kredite von Forderbanken (z.B.
KfW)
- Kontokorrentkredite und
Mikrokredite
- Voraussetzung ist ein solider
Businessplan
- Bei groReren Anschaffungen
von Anlagevermaogen
(Maschinen, Gebaude etc.)
- kurz-, mittel- und langfristige
Laufzeiten mgl.
Vor- und Nachteile:
+ glnstige Konditionen
+ Liquiditat
+ schnelleres Wachstum moglich
+ hdhere Summen als bei der
Eigenfinanzierung maoglich
- Zinsen und Tilgungsraten
- Laufzeit begrenzt
Beispiel KfW:

Venture Capital

ERP-Grunderkredit — StartGeld

Bis zu 125.000 Euro fir lhr Griindungsvorhaben

Das Wichtigste in Kurze

+ Finanzierung von Investitionen und laufenden Kosten

+ Existenzgriindung und Festigung im Neben- oder Vollerwerb bis zu 5 Jahre nach
Grindung

+ Leichter Kreditzugang: KfW Gbernimmt 80% des Kreditrisikos

+ Kein Eigenkapital erforderlich

ERP-Forderkredit KMU

Kleine und mittlere Unternehmen finanzieren oder neu starten

Das Wichtigste in Kirze

+ fur kleine und mittlere Unternehmen sowie Freiberufler/innen

+ bis zu 25 Mio. Euro Kredit

+ bis zu 20 Jahre Zeit fur die Rickzahlung sowie 3 Jahre keine Tilgung
+ leichter Kreditzugang moglich: KfW tbernimmt 50 % des Risikos

+ Zinsvorteil fur junge Unternehmen und Vorhaben in Regionalférdergebieten (PDF,
107 KB, barrierefrei)
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Finanzierungsphasen- und quellen bei Innovationen

Gr&ndungs- Grindung
vo(bereitung>> (Seed) >> e

Nachhaltiges Verkauf /
wac"smm>> Wachstum>> Trade Sale>

= ~ Konzept Unter- Produktions- . Produktionsbeginn Konsolidierung MBO
< . F&E nehmens- reife Aufbau Vertrieb Akquisition MBI
% f griindung Marketing- - Marktzugang Spin-off

&) konzept

Beéspiel: - ®

@ High-Tech Grunderfonds Ventilre Capital
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Verlustzone

* Volumen:

* |nvestoren:

* Laufzeit:

* Fokus:

* Beteiligungen:

Gewinnzone
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.g | Eigenkapital Fordermittel Fremdfinanzierung Aktienemmission
> v (Seedinvestoren, Business-Angels, ERP)
Beispiel:
High-Tech Griinderfonds: o, A
Key fa Cts & High-Tech Grunderfonds
* Gegrindet: 2005

272,0 Mio. EUR

BMWi, KfW, BASF, Dt. Telekom, Siemens,
Daimler, Robert Bosch, Carl Zeiss,

5 Jahre Investitions-,
7 Jahre Desinvestitionsphase

Innovative High-Tech Unternehmen in der
Seedphase

bis zu 500 TEUR pro Unternehmen in der Seed-
Runde, offene Beteiligung und hybride Mittel

* Coaching-Konzept: Hands-on-Betreuung durch Coaches

(Quelle: https://www.htgf.de/de/gruender/)

In welchen Branchen wir investieren

Unsere Leidenschaft ist High-Tech. Wir investieren in Startups in den Bereichen Digital Tech, Industrial Tech, Life Sciences, Chemie und angrenzende
Geschaftsfelder.

Zu unseren (ehemaligen) Portfoliounternehmen gehoren unter anderem: 6Wunderkinder, MisterSpex, Rigontec, Amal Therapeutics, Next Kraftwerke,
Orbital Express (Orbex), Outfittery, IconicLab, Emma, NFON, Immunic, Grancentrix, Kiwigrid

Unsere Investmentkriterien

Mit dem HTGF IV haben wir nicht nur mehr Geld fur Start-ups zur Verfugung, sondern konnten unsere Investmentkriterien weiter vereinfachen.
Dein Unternehmen

e ist ein High-Tech-Startup aus den Bereichen Digital Tech, Industrial Tech, Life Sciences, Chemie oder angrenzenden Geschaftsfeldern
« ist hdchstens drei Jahre alt (Handelsregistereintrag oder entsprechendes Aquivalent)

e hat seinen Hauptsitz in Deutschland oder eine deutsche Betriebstatte, wenn das Unternehmen im europaischen Ausland ansassig ist

Wie wir finanzieren

Wir investieren bis zu 1 Million Euro in der Seedrunde - als Leadinvestor, aber auch gerne zusammen mit Partnern. Diese bringst du mit oder wir
sprechen fur dich passende Investoren aus unserem Netzwerk an.

Insgesamt konnen wir uber alle Finanzierungsrunden 4 Millionen Euro investieren und wir 6ffnen Turen. So flossen bisher uber 4 Milliarden Euro Kapital
externer Investoren in das HTGF-Portfolio.

Bei uns gibt es nicht das eine Finanzierungsmodell. Wir finanzieren flexibel, so wie es fur dein Unternehmen passt.

Der Staat muss Start-ups starker fordern

Frankreich

https://www.bundesfinanzministerium.de/Content/DE/Standardartikel/Themen/
Internationales Finanzmarkt/zukunftsfonds.html

Kriterien fur eine Beteiligungszusage

* Aussagekraftiger, realistischer Businessplan:

= Klar gegliedert, alle Elemente enthalten

= Wettbewerbsanalyse passend zur Marktprognose,
Belege fur Annahmen (!!!)

* Realitatsnahe Planungen & Szenariorechnungen

= Selbstkritische Schwachen-Analyse

* Glossar

* Grunderpersonlichkeit(en) mit Commitment
* Hoher Innovationsgrad und strategischer

Wettbewerbsvorteil

* Alleinstellungsmerkmale nachhaltig (IP !)
* Klar ersichtlicher Kundennutzen
* Markt mit hohem Wachstum und

Eintrittsbarrieren fur Wettbewerber

* EXxitperspektive greifbar

Vereinigtes Konigreich
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Kriterien fur Ablehnung:

Rudimentarer / lickenhafter Businessplan

Wettbewerbsvorteil weder durch IP, noch
durch Entwicklungsvorsprung schutzbar

Utopische Umsatz & Ergebnisplanungen
Losungen, auf der Suche nach Problemen

Annahme ,virulenter” Vermarktung, ,Gutes
wird sich schon durchsetzen®

Beratungsresistenz / Omnipotenzphantasie
,Heuschreckenphobie®
Exitangst

Kein / sehr geringes finanzielles
Committment der Grunder



